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Вы придумали совершенно новый продукт и хотите немедленно выйти с ним на рынок?
Сначала посмотрите на свой проект глазами первого маркетолога-евангелиста Apple, а
ныне известного бизнесмена и венчурного инвестора Гая Кавасаки. Взгляд человека,
который мгновенно отличает перспективный проект от неперспективного, позволит
найти ошибки в вашем бизнес-плане и его реализации. В этой книге вы найдете советы,
как планировать бизнес, кого брать в партнеры, как привлекать внешние инвестиции,
каких сотрудников нанимать и как правильно увольнять, как строить маркетинг и многое
другое. Это наиболее полная книга Гая Кавасаки на данную тему.
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